A Primera Convencidén de
Distribuidores de Aurteneche
tuvo lugar el pasado 10 de
octubre y el escenario elegi-
do por los responsables de
la compania fue la localidad riojana de
San Asensio, concretamente en las insta-
laciones de Bodegas Perica, hasta donde
se acercaron los responsables de las em-
presas que colaboran en la distribucion
de las marcas de miniexcavadoras
Ammann Yanmar y de las cargadoras
articuladas Atlas Weyhausen en todo el
territorio espanol, conjuntamente con la
firma Aurteneche.

A esta convencién acudid una repre-
sentacion de la marca Atlas Copco, de
herramientas para construccion y demoli-
cion, compuesta por Miguel Alonso, di-
rector de la zona centro-norte, y Luis
Miguel Bustos, ingeniero industrial y di-
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rector de la linea de negocios, que sumi-
nistran martillos hidriulicos para toda la
gama. Realizaron una presentacion de los

_diferentes productos y sus caracteristicas

principales. También contaron los distri-
buidores con la grata presencia de David
Rodriguez, responsable de la red comer-
cial de Bienes de Equipo de la importan-

Aurteneche Distribucion y
todos sus distribuidores
fueron felicitados por parte
tel fabricante Ammann-
Yanmanr por haber conse-
guido el tercer puesto en
ventas de Espaia durante el
aiio 2007, en un tiempo
récord: tan sdlo tres aios.

~1u5 Distribuidores

te empresa financiera BNP Paribas Lease
Group, que recientemente ha firmado un
acuerdo de colaboracion con Ammann
Yanmar-Aurteneche.

La evolucion de la marca

La convencién comenzo con una breve
exposicion del responsable de Ammann
Yanmar para Espana, Uwe Kraemer. que
comentd la evolucion del mercado de -
marca en el mundo y en Espafia v las ex-
pectativas para el futuro, Cabe destacar
que Aurteneche Distribucion y todos s«
distribuidores fueron felicitados por par=
del fabricante por haber conseguido =
tercer puesto en ventas de Espana dura=-
te el afio 2007, en un tiempo récord: r=
solo tres afios.

Posteriormente, Ifiaki Redondo, dir=-
tor Comercial de Aurteneche, coment
dificil situacion por la que atraviesa -
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economia espanola en el sector y animd
a los asistentes a afrontarla con cautela y
sobre todo con profesionalidad. Para ello,
presenté las politicas comerciales a llevar
a cabo por toda la red para trabajar todos
juntos y en el mismo sentido.

Después de la pequena reunion, los
asistentes disfrutaron de una jornada de
visita a la Bodega Perica y pudieron de-
gustar un tipico ment riojano. Ya avanza-
da la tarde, se acercaron a la localidad
proxima de Badardn, en la que Amando
Manzanares, cliente y amigo de Aurte-
neche, organizé en sus propias instalacio-
nes una merienda y una capea. En esta
dltima, los mds atrevidos pudieron disfru-
tar de la sensacién de correr delante de
una vaquilla.

Asi culmind esta jornada exitosa y posi-
tiva para todos, en la que se cumplieron
con creces todas las expectativas y se
consiguié lo que se pretendia: estrechar
las relaciones entre la companiia y los dis-
tribuidores e intercambiar puntos de vista
sobre equipos, servicios, mercados y fu-
turo, en un acto entrafiable que sin duda
se volverd a repetir, segin afirmd el ma-
ximo responsable de la compafifa espa-
nola, Jesiis Aurteneche, director gerente
de Aurteneche Distribucion, <

liiaki Redondo, director
Comercial de Aurteneche,
comento Ia dificil situacion
por [a que atraviesa la
ecornomia espaiiola en el
sector y animo a los
asistentes a afrontarla con
cautela y sobre todo con
profesionalidad.
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Después de la pequeiia reunion, los
asistentes disfrutaron de una
Jornada de visita a la Bodega
Perica y pudieron degustar un
tipico memi riojano y asistir
después a una capea en Badardn.
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